LegalCodau.com

Por abogados, para abogados

entrar

ACTUALIDAD FIRMAS PRACTICA JURIDICA [PLEEI0LRIEEETL 060N OPINION

REHH Estrategia icimiento

Paortada = Gestidn del despachao > Marketing = Articulos

= Articulos
Marketing

14 de Abrilde zoo08 Importancia de los

sy 2 . .. . ' blogs v foros en la
A

4Como hacer el trabajo de posicionamiento? i comuncacion leqa

. . 4-5-2009
Ivdn Cavero De la Pefia

ahogado especialista en Marketing Juridico y Director de
www .practicalegal.blogs.com

LCuanto y camo
inwvertir en

marketing?
4-5-2009

Unao e los objetivos de Marketing es lograr que los abogados consigan posicionarse en el mercada, he
aqui algunas claves gue nos evitaran distracciones.,

Los &bogados tienen muy poco tiempo para hacer Marketing, Sin
embargo, muchas veces sienten interés en escribiv articulos o libros,
dictar conferencias, etc., confiados en gue son buenas practicas para
lograr la exposicidn de su capacidad profesional. Es cierto que dichas
actividades generan exposicidn, pero si no se enfocan correctamente
no generaran lo mas importante: Posicionarmients v menos adn,
Trabajo,

LO+ VISTO | LO 4+ VOTADO
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Un error comin en los sahogados es no preguntarse lo siguiente

antes de hacer cualquier actividad de exposicidn; (Este esfuerzo generard resultados? Cualguier
esfuerzo sin direccidn siempre termina en el olvido, Es decir, se estara en una palestra un dia o dos v
luego ¢Qué? Por el contrario, un trabajo bien enfocado siempre generara resultados en términos de # Clientes potenciales: (Cdmo captar
exposicion v en la generacidn de negocios. a los adecuados? (111)

= Midespacho no se come una rosca

. . ) ) A ) ) = Cuatro indicadores para el éxito
A continuacidn, encontraras una serie de preguntas gue deberas responder antes de realizar cualguier

esfuerzo de Marketing. Las respuestas a todas ellas te permitiran conseguir algo impartantisimo entre # Cree una h'_:'ja de ruta para su Web:

los clientes v potenciales dientes: DChD consejos para hacerlo con
2xito

POSICIOMAMIENTO

# Cuidado con los despidos en época
& CUales mil audiancia ? de crisis

# "La crisis no la superaran aguéllos

De hecho, hay personas interesadas en tu trabajo, pero también existen aquellos gue no. En otras ) »
2 havp 1B, P 4 H que se pongan nerviosos

palabras, segmenta tu audiencia. :
# Importancia de los blogs v foros en
Qe mensaie vay 3 ransiitly con este trabaio? Este es el factor de interés del trabajo gue vas a la comunicacidn legal

exponer. Aquello por lo que tu audiencia va a considerarte como experta, # Five Things Managing Parthars

£Qué actividad de marketing es la mas efectiva? Conferencias, La Internet, Reuniones Sociales, etc. La Should Do To Take Marketing To The
idea es gue tu mensaje llegue al oido de |a persona con quien te interesa realizar negocios. Mext Level

: : . L = iWiteh 2.07 iWeh 2.0
& Cdmno mido &l éxito de m esfuerzo ? Esto depende de lo que te propongas, Por ejemplo Escribir un

articulo puede generar que dictes una conferencia, el incremento del trafico de tu Web Site o la consulta # Crisiz, concursos de acreedores ¥
de un cliente despachos de abogados

& Carmo realizard el sequimmients del resultado de mis actividades de marketing? Mo tomes conductas pasivas
esperando que suceda algo. Lo importante es que emprendas la iniciativa: Conoce a los asistentes de la

conferencia que dictaste, envia el articulo que escribiste a quien consideres esteé interesado en leerlo,
gtc, Pero sobre todo, siempre pide opiniones para que generes conyersacidn,
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